Estrategias antidesplazamiento residencial

Cada estrategia residencial estd acompanada de herramientas categorizadas por plazos y costes.

. . Corto plazo/ Mediano plazo/ A largo plazo/
Re5|denc.:|al $ Bajo costo $$ Costo medio $$$ Alto costo
EStrateglas 'IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIlllI.-----------------------------‘--.------------.-----.--’

e Comunicacion de

responsabilidades y * Asistencia ampliada para * Asistencia juridicay
1. Ayudar a las familias derechos a la reubicacion de mediacion de inquilinos
en riesgo propietarios e iani”nOS

inquilinos
2. Proteger las viviendas * Plan de Intervencion * Programa de inspeccion ¢ Programa de Rehabilitacion
asequibles existentes para la Preservacion de alquileres Residencial
3. Aumentar la oferta de e Codificar las asignaciones e Proyecto conjunto de * Encontrar fuentes de
viviendas y la de venta de ADU estatales viviendas para maestros ingresos adicionales
financiacion de del SSFUSD y del SSF para viviendas
viviendas asequibles asequibles

* Ordenanza de * Mantenery perfeccionar los

4. Mejoras operativas Consolidacion de Ia programas y politicas existentes

Proteccion de los e Desarrollar la capacidad del

Inquilinos personal para implementar

*Las herramientas en negrita indican areas de alta prioridad para el CAC. los ijeti\/og
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Estrategias comerciales antidesplazamiento

Cada estrategia comercial esta acompafada de herramientas categorizadas por plazo y coste.

. Corto plazo/ Mediano plazo/ A largo plazo/
Comercu.\l $ Bajo costo $$ Costo medio $$$ Alto costo
EStrateglas .I EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEER l*----------------------------ﬁ
* Fondo
Antidesplazamiento

1. Identificar una fuente de
financiacion especifica

para Pequeiias Empresas

* /onade superposicion de ¢ Programa de Negocios de * Asistencia para la
Lindenville Legado Comercial reubicacion de empresas

P et © Formacién del Distrito de Subvenciones y préstamos de la comerciales desplazadas
y asistencia técnica Mejora del Centro ciudad
* Asistencia técnicay

asesoramiento de la EAC

* Activaciones en el centroy en

3. Aumentar y mantener la las tiendas
base de clientes * Programa Local Business
Bucks
4. Desarrollo de bienes e Negociaciones espaciales para * Programa jLanzamiento
raices comerciales pequefias empresas en Local! Ampliado para
acuerdos de beneficio sitios municipales o
comunitario privados

*Las herramientas en negrita indican areas de alta prioridad para el CAC.
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